Halbjahresbericht 2006

14,8% hoherer Betriebsgewinn zeigt gegliickten Start der Medisize Holding
Innovation befligelt Dentalgeschaft

Medizinalgeschaft legt im zweiten Quartal umsatz- und ertragsseitig zu
Organisatorische Starkung des Medizinalgesché&fts
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Die Aktionare der neuen Medisize Holding AG konnen sich uber die
Halbjahresresultate des neuen Unternehmens freuen. Selbst ange-
sichts der zusatzlichen Anstrengungen zur Verselbstandigung und
Kotierung des Unternehmens an der SWX Swiss Exchange und der
parallel dazu aufgebauten unabhangigen Organisations- und Ma-
nagementstrukturen wartet die Medisize Holding mit einem guten
Leistungsausweis auf.

Der Umsatz der Medisize-Gruppe stieg im ersten Semester 2006
um 4,3% auf CHF 1276 Mio. Der Betriebsgewinn (EBIT) stieg trotz
des deutlichen Preisanstiegs fur erddlbasierte Grundstoffe in die-
ser Zeit um 14,8% auf CHF 14,7 Mio. Im ersten Halbjahr resultierte
ein Nettogewinn von CHF 10,1 Mio. Die Ergebnisse von Medisize liegen
damit auf dem erwarteten Kurs. Das Dentalgeschaft von Medisize
lieferte einen soliden und sehr ansprechenden Leistungsausweis, der
Uber dem Gesamtmarkt fir Dentalprodukte lag.

Nachdem im Medizinalbereich das erste Quartal verhaltener als er-
wartet ausgefallen war, konnte dieser Geschaftsbereich im zweiten
Quartal wieder an Dynamik zulegen. In Irland hatten sich aufgrund von
Qualitatsschwankungen bei den Rohstoffen gewisse Produktions-
probleme ergeben, die sich in den ersten drei Monaten nachteilig auf
Umsatz und Ertrag ausgewirkt hatten. Die markante Leistungsver-
besserung, welche das irische Medisize-Werk im zweiten Quartal an
den Tag legte, zeigt indessen, dass diese Probleme nun GUberwunden
sind.

Medisize Holding ist zuversichtlich, fir das gesamte Geschaftsjahr
ein Umsatzvolumen von CHF 260 Mio. und den angepeilten Betriebs-
gewinn (EBIT) von CHF 32,5 Mio. zu erreichen.




Bereits im Vorjahr waren intensive Vorbereitungsarbeiten im Hinblick auf die geplante
und von der Generalversammlung der damaligen Gurit-Heberlein AG am 12. April 2006
beschlossene Aufteilung in zwei unabhangige Gesellschaften angelaufen. So konnte
die ehemalige Konzernsparte Health Care das neue Geschaftsjahr unter dem Dach der
am 13. Dezember 2005 gegrindeten Medisize Holding AG in Angriff nehmen. Jerry Sul-
livan, der im friheren Gurit-Heberlein-Verbund fir das Dentalgeschaft verantwortlich
zeichnete, steht seit Beginn des Jahres nun als CEQ der gesamten Gruppe vor. Ab

1. September 2006 wird die oberste Fiihrung durch Dr. Hans Griiter als neuen Chief
Financial Officer verstarkt.

Gegliickter Ubergang in die Selbstandigkeit

Die Schaffung der klar auf den Gesundheitsmarkt ausgerichteten Gesellschaft
Medisize Holding AG und der Aufbau einer selbstandigen Organisations- und Fihrungs-
struktur beanspruchten im ersten Halhjahr auch das operative Management-Team
starker als erwartet. Der primare Fokus blieb jedoch auf dem operativen Geschaft.
Die Unternehmen der Medisize Holding AG haben im ersten Halbjahr einen Umsatz

von CHF 127,6 Mio. erwirtschaftet. Gegeniber den entsprechenden Vorjahreswerten
entspricht dies einer Umsatzsteigerung um 4,3%. Bei einem Betriebsgewinn von

CHF 14,7 Mio. resultiert im ersten Semester 2006 eine gestarkte EBIT-Marge von
11,5% nach 10,5% im ersten Halbjahr 2005. Dies entspricht gegeniber dem Vorjahr
einer Verbesserung von 9,5%. In den ersten sechs Monaten resultierte in der neuen
Medisize-Gruppe ein Nettogewinn von CHF 10,1 Mio. oder von CHF 2.15 je Einheits-
namenaktie. Die Bilanz hat sich auf der Basis der Startbilanz per 1.1.2006 entspre-
chend der Geschaftstatigkeit entwickelt. Die Aktiven nahmen von CHF 254 Mio. auf
CHF 256 Mio. zu. Das Fremdkapital hat sich um rund CHF 4 Mio. auf CHF 118,6 Mio.
reduziert, das Eigenkapital nahm um den Gewinn der Periode abziiglich Verdanderungen
im Bestand eigener Aktien von CHF 131,4 Mio. auf CHF 137,6 Mio. zu (siehe Eigenka-
pitalnachweis S. 10). Medisize erwirtschaftete im ersten Halbjahr einen guten Free
Cashflow von CHF 9,3 Mio.

Dentalgeschaft starker als Gesamtmarkt

Im traditionell etwas schwacheren ersten Halbjahr haben sich im Dentalbereich so-
wohl Umsatz als auch EBIT erfreulich entwickelt. Weltweit wachst der von Medisize
bearbeitete Dentalmarkt jahrlich um rund 5%. Medisize erzielte im Dentalgeschaft,
das etwas Uber 60% des Gruppenumsatzes ausmacht, einen Umsatzzuwachs von
Uber 10%. Dieser Erfolg geht vor allem auf die hohe Innovationskraft und die rechtzei-
tige Ausrichtung auf neue Markttrends der Colteéne/Whaledent-Gruppe zurlck. Der
Zuwachs im gesattigten Markt Nordamerika entsprach mit 5% dem internationalen
Wachstumstrend, obwohl dort wie in den Vorjahren Konsolidierungen im Dentalhandel
branchenweit zu weiteren Lagerabbauten flhrten. In Europa wuchs Medisize im Den-
talbereich sogar deutlich starker als der Gesamtmarkt.

So konnte Medisize im ersten Halbjahr 2006 auch im deutschen Dentalgeschaft tiber
10% zulegen, nachdem dieser wichtige Markt im letzten Jahr aufgrund neuer Gesund-
heitsgesetze voriibergehend deutlich zuriickgefallen war. In Grossbritannien traten
im April 2006 ebenfalls neue Krankenkassenregelungen in Kraft, die das Marktvolumen
tendenziell schmalern; trotzdem hat Medisize auch hier den Dentalumsatz merklich
steigern kdnnen und ist mit dem auf asthetisch anspruchsvolle Zahnrestaurationen
ausgerichteten Produktsortiment im zunehmend wichtiger werdenden Privatpatien-
tenmarkt bereits gut positioniert. Der dritte grosse europaische Markt, Frankreich,
bleibt hart umkampft; Medisize konnte aber auch hier die Verkaufszahlen auf Vorjah-
resniveau halten.

Symposien als erfolgreiches Marketing-Instrument

Die kleineren europaischen Lander im Sitden, aber auch in Mittel- und Osteuropa und
im Baltikum sowie die aus Europa betreuten Markte in Afrika und im Nahen Osten
verzeichneten gegenlber dem gleichen Vorjahreszeitraum ebenfalls deutlich hohere
Verkaufszahlen. Ahnlich positiv entwickelte sich das Geschaft auch in Stidamerika. Im
dortigen Markt vermittelte das von Colténe/Whaledent alle drei Jahre organisierte
Latin American Opinion Leader Meeting zusatzliche Impulse: 150 in der Zahnheilkunde
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fihrende Spezialisten aus Lateinamerika trafen sich im Mai wahrend einer Woche in
Cancun, Mexiko, und konnten sich mit den Produkten von Colténe/Whaledent vertraut
machen. In Europa lud Colténe/Whaledent ebenfalls im Mai die fiihrenden europé-
ischen Zahnarzte und -techniker an ihr alle zwei Jahre durchgefihrtes Swiss Sympo-
sium nach Montreux ein.

Deutlich zugenommen hat der Wettbewerb in Ostasien: Die Dentalmarkte in den gros-
sen Agglomerationen Indiens und Chinas werden heute bereits von samtlichen An-
bietern bearbeitet. Zudem haben neue staatliche Bewilligungspraktiken und Registrie-
rungspflichten fur Dentalprodukte das Marktwachstum voribergehend abgeflacht.
Die Marktregion bleibt fir das Dentalgeschaft von Medisize aber ein wichtiger Fokus.

Innovation bringt neue Umsatztrager

Innovation bleibt der wesentlichste Umsatztreiber: Im Februar 2006 stellte Coltene/
Whaledent an der wichtigsten Dentalmesse, dem so genannten Midwinter Meeting in
Chicago, wiederum neue Produkte vor, die im Markt rasch gute Aufnahme fanden. Das
neu lancierte Fillmaterial Synergy®D6 und Jet Blue Bite™ zahlen wie der im letz-

ten Jahr vorgestellte neue temporére Zahnzement TempoSil™ heute bereits zu den
wichtigen Umsatztragern. Das Nano-Compaosite-Filimaterial Synergy®D6 kombiniert
die Vorteile eines mit nur sechs Dentin- und zwei Enamelfarben ausserst einfach
handhabbaren Farbsystems mit dem natirlichen Schichtungsprinzip eines Zahnes. Die
weiteren Produkt- und Verarbeitungseigenschaften wie etwa die geringe Schrump-
fung, die schnelle Polierbarkeit und die hohe Operationslichtbestandigkeit haben

die Praktiker rasch tberzeugt. Auch Jet Blue Bite™ stellt fur den Zahnarzt und den
Patienten eine klare Erleichterung dar. Als Mousse lasst sich dieses Material prazise
und einfach auf die Zahne auftragen. Ohne Widerstand kann der Patient durch den
Abformschaum hindurch Ober- und Unterkiefer schliessen, so dass die natirliche
Bisssituation prazise, rasch und patientenfreundlich registriert werden kann. Nach
der raschen Aushartung kann die Jet Blue Bite Abformung problemlos beschliffen
oder beschnitten werden. Auch im Produktsegment Bohrer sowie bei den Verbrauchs-
und Hygienematerialien legte die Colténe/Whaledent-Gruppe deutlich zu, wahrend

die feinmechanisch bearbeiteten Stifte im Berichtszeitraum eher stagnierten.

Harter Wettbewerb im Bereich Beatmungsprodukte

Der Arztestreik in Deutschland hinterliess ebenfalls Spuren in der Umsatzstatistik;
der Absatz von Anasthesie- und Beatmungsprodukten ist eng an die Zahl vorgenom-
mener Operationen gekoppelt, die in Deutschland derzeit tatsachlich spirbar gesun-
ken ist. Der intensiv bearbeitete Bereich der externen Pflege (Home Care) entwickelte
sich demgegeniber erfreulich, ebenso der Verkauf von Beatmungsprodukten in den
aussereuropaischen Markten, vorab in den USA und in Japan. Im zweiten Halbjahr er-
wartet Medisize mit dem Test und der nachfolgenden Lancierung neuer Gerate fir die
Atemtherapie frische Impulse fir dieses international hart umkéampfte Geschaft.

Ausgebaute Stellung als Entwicklungs- und Produktionspartner

Der in den USA seit langerem verstarkt beobachtbare Trend zum Outsourcing in der
Medizinal- und Pharmabranche gewinnt auch in Europa an Bedeutung: Im ersten Halb-
Jjahr bewarb sich Medisize erstmals fir Industrieprojekte zur Auslagerung ganzer
Produktionslinien in Europa. Vor diesem Hintergrund beginnen in Deutschland und
Grossbritannien im zweiten Halbjahr neue Aussendienstmitarbeiter, welche den po-
tenziellen Kunden das volle Leistungs- und Produktionspotenzial von Medisize gezielt
naher bringen. Um auch in den USA an Profil zu gewinnen und Fuss zu fassen, hat
Medisize ihr Entwicklungs-, Industrialisierungs- und Produktions-Knowhow an wich-
tigen Branchenmessen in New York und Anaheim vorgestellt.

Im ersten Halbjahr erhielt Medisize von einer schweizerischen Spezialfirma fur Zell-
biologie, Zelltherapie und Transfusionsmedizin den Zuschlag fir die Assemblierung,
Verpackung und Sterilisation von Zelltherapieprodukten zur Verarbeitung von Na-
belschnurblut und Knochenmark. In einem zweiten Schritt, gegen Ende des laufenden
Geschaftsjahres und nach entsprechenden Entwicklungs- und Validierungsarbeiten,




wird Medisize auch die Assemblierung der Ubrigen Produkte dieses Kunden sowie seine
ganze Lieferlogistik Ubernehmen.

Organisatorische Starkung

Im ersten Halbjahr konnte Medisize in der Schweiz eine neue Spritzblas-Anlage in
Betrieb nehmen. Die deutlich leistungsfahigere Anlage ersetzt mehrere frihere Ma-
schinen und wird einen weiteren Produktivitatsschub und weitere Qualitatsverbes-
serungen ermaglichen. Dem standortiibergreifenden Qualitdtsmanagement gilt inner-
halb der Medical-Produktionsstatten besonderes Augenmerk. In einem ersten Schritt
wird an allen Standorten das gleiche Dokumentations- und Qualitdtsmanagement-
system eingefihrt. Das bringt im Kundenkontakt, vor allem aber auch operativ klare
Vorteile, da so Produktionsverlagerungen von einem Werk ins andere einfacher werden
und Kostenvorteile noch besser ausgeschopft werden kénnen. In der Tschechischen
Republik konnte die Minderheitsbeteiligung im Juni 2006 Gbernommen werden, so dass
auch dieses Werk heute zu 100% zur Medisize-Gruppe gehort.

Ausblick

Angesichts des soliden Leistungsausweises im Dentalgeschaft und der positiven
Entwicklung und Perspektive im Medizinalgeschaft flr das zweite Halbjahr erwartet
Medisize Holding fiir das Geschaftsjahr 2006 nach wie vor einen Umsatz von rund
CHF 260 Mio. Der entsprechende Umsatz unter IFRS-Rechnungslegung hatte im Vor-
Jjahr CHF 246.9 Mio. betragen. In den von Medisize bearbeiten Health-Care-Markten
fallt das zweite Halbjahr traditionell starker aus als das erste; als Folge der indirekten
Verkaufsstrukturen nehmen die Lieferungen typischerweise auf das Jahresende hin
zu. Vor diesem Hintergrund erwartet Medisize fur das Geschaftsjahr 2006, den an-
gepeilten Betriebsgewinn von CHF 32,5 Mio. (im Vorjahr: CHF 27,2 Mio. unter IFRS) zu
erreichen.

Mit freundlichen Grissen
Medisize Holding AG

\ e

Dr. Paul Halg
Prasident des Verwaltungsrates

Jerry Sullivan
Chief Executive Officer



Konzernerfolgsrechnung (verkiirzt)

IN CHF 1000

1. SEMESTER 2006

1. SEMESTER 2005

Erfolgsrechnung

PRO-FORMA-ZAHLEN

Nettoumsatz 127 600 122 300
Material- und Warenaufwand —42 800 -38100
Personalaufwand —41 400 -39 800
Ubriger Betriebsaufwand -7 100
Verwaltungs- und Vertriebsaufwand -16 100 —27 300
Sonstiger Betriebserfolg -600
Abschreibungen und Wertminderungen -4 900 -4 300

Betriebserfolg 14 700 12 800
Finanzaufwand -2 600
Finanzertrag 900

Ergebnis vor Steuern 13 000
Gewinnsteuern -2 900

Ergebnis nach Steuern 10 100
Minderheitsanteile -

Konzernergebnis 10 100

Ergebnis pro Namenaktie CHF 2.15

Verwassertes Ergebnis pro Namenaktie CHF 2.15

Cashflow und Abschreibungen

1. Semester 2006

Konzern-Cashflow (Ergebnis nach Steuern und Abschreibungen) 15 000
EBITDA 19 600
Abschreibungen -4 900
EBIT (Betriebserfolg) 14 700
Finanzertrag/-aufwand -1700
Gewinnsteuern -2 900
Minderheitsanteile -
Konzernergebnis 10 100




Konzernbilanz (verkiirzt)

IN CHF 1000

(CARVE-0UT)
30.6.2006 1.1.2006
Aktiven

Flissige Mittel 25 055 25 746
Forderungen und Abgrenzungen 58 814 47 823
Warenvorrate 50 073 53750
Umlaufvermogen 133 942 127 319
Maschinen und Anlagen 20 812 21621
Immobilien 38730 40 822
Total Sachanlagen 59 542 62 443
Finanzanlagen 1 2
Immaterielle Anlagen 61639 62 179
Latente Steuerforderungen 1064 2027
Anlagevermdogen 122 246 126 651
Total Aktiven 256 188 253970

Passiven
Bankkredite 7988 11501
Verbindlichkeiten und Abgrenzungen 29 322 25 860
Kurzfristige Rickstellungen 4 440 2917
Kurzfristiges Fremdkapital 41750 40 278
Hypotheken und Darlehen 58 208 63 091
Ubrige langfristige Verbindlichkeiten 10914 11134
Langfristige Ruckstellungen 7757 8 084
Langfristiges Fremdkapital 76 879 82 309
Total Fremdkapital 118 629 122 587
Aktienkapital 23 287 23400
Kapital und Gewinnreserven 121132 112 897
Umrechnungsdifferenzen -6 860 -4 914
Total Eigenkapital 137559 131383
Total Passiven 256 188 253 970




Konzernmittelflussrechnung (verkiirzt)

IN CHF 1000
1. SEMESTER 2006
Mittelfluss aus Betriebstatigkeit 11 966
Investitionen in Sachanlagen (netto) -2091

Investitionen in Finanzanlagen (netto) -

Investitionen in immaterielle Anlagen (netto) -553
Mittelfluss aus Investitionstatigkeit -2 644
Veranderung kurzfristige Bankkredite -209
Veranderung langfristige Kredite und Darlehen -7 072
Veranderung sonstige langfristige Verbindlichkeiten -148
Leasingzahlungen -84
Kauf eigene Aktien -1963
Mittelfluss aus Finanzierungstatigkeit -9 476
Differenzen aus Wahrungsumrechnung -537
Veranderung fliissige Mittel -691
Flissige Mittel zu Beginn des Jahres 25746
Flissige Mittel am Ende des Halbjahres 25 055




Segmentinformationen (verkiirzt)

IN CHF MIO
1. SEMESTER 2006 1. SEMESTER 2005 ENTWICKLUNG; VERGLEICHBAR

Nettoumsatz PRO-FORMA-ZAHLEN MIT HEUTIGER STRUKTUR

Health Care 127,6 100,0% 122,3 +4,3%

Ubrige Konsolidierung 0,0%

Total Nettoumsatz 1276 100,0% 122,3 +4,3%
EBITDA

Health Care 19,9 15,6% 171 +16,4%

Ubrige Konsolidierung -0,3 -0,2%

Total EBITDA 19,6 15,4% 171 +14,6%
Betriebserfolg (EBIT)

Health Care 15,0 11,8% 12,8 +17,2%

Ubrige Konsolidierung -0,3 -0,2%

Total EBIT 14,7 11,5% 12,8 +14,8%
EBIT in % des Nettoumsatzes

Health Care 11,8% 10,5%

Ubrige Konsolidierung

Total EBIT in % 11,5%




Eigenkapital und Minderheitsanteile (verkiirzt)

IN CHF 1000
EIGENKAPITAL EIGENKAPITAL MINDER- TOTAL
GESELLSCHAFTS- UMRECHNUNGS- GEWINN- DER MEDISIZE- HEITS- EIGEN-
KAPITAL DIFFERENZEN RESERVEN AKTIONARE ANTEILE KAPITAL
30.6.2005 0 0 0 0 0 0
Griindung (13.12.2005) 23400 23 400 23400
Abspaltung -8 963 112 897 103 934 103 934
Jahresergebnis 0
Wahrungseinflisse 4049 4049 4049
31.12.2005 23 400 -4 914 112 897 131383 0 131383
Halbjahresergebnis 10 085 10085 10 085
Veranderung eigene Aktien -113 -1850 -1963 -1963
Wahrungseinflisse -1946 -1946 -1946
30.6.2006 23 287 -6 860 121132 137 559 0 137 559
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Ausgewahlte Anhangsangaben

Dieser ungepriifte Zwischenabschluss wurde in Ubereinstimmung mit IAS 34 erstellt. Dabei gelangten dieselben
Rechnungslegungsgrundsatze zur Anwendung wie in der Konzernrechnung 2005 des Gurit-Heberlein Konzerns. Die
Berlcksichtigung von auf den 1. Januar in Kraft gesetzten neuen bzw. geénderten Standards fihrte zu keinen An-
passungen im Zwischenabschluss per 30. Juni 2006.

Die Medisize-Gruppe entstand aus der Ausgliederung per 1.1.2006 der friiheren Health Care Division der Gurit-

Heberlein Gruppe, wie dies der Verwaltungsrat im Spatsommer 2005 bekannt gegeben hatte. Die Kotierung der
Aktien der Medisize Holding AG fand am 23. Juni 2006 an der SWX Swiss Exchange statt.

UMRECHNUNGSKURSE IN FRANKEN

(4] [

1. SEM. 1. SEM.

31.12.2005 30.6.2006 2006 30.6.2005 2005

1USD 1.3150 1.2493 1.2697 1.2800 1.2020
1EUR 15580 15655 15609 15500 1.5460

1GBP 2.2600 2.2619 2.2725 2.2300 2.2520

11



Investor Relations

Aktienkapital

Nach der Nennwertreduktion vom 22. Juni 2006 wurden den bisherigen Aktionaren der
Gurit Holding AG insgesamt entsprechend ihrem Aktienbesitz an Gurit-Aktien zu-
geteilt:

4 680 000 Namenaktien zu nominal CHF 5.—; Valoren-Nr. 2.534.325

Borsenhandel

Die Namenaktie ist an der SWX Swiss Exchange kotiert. Kursinformationen werden
in der Schweizer Tages- und Finanzpresse sowie in den elektronischen Kursinforma-
tionssystemen unter dem Tickersymbol MSZN respektive der Valorennummer
2.534.325 veroffentlicht.

Finanzkalender

Anfang Marz 2007: Eckdaten zum Jahresabschluss 2006

Ende Marz 2007: Présentation Jahresabschluss 2006, Analysten- und Medienkonfe-
renz, Vercffentlichung Geschaftsbericht

Mitte April 2007: Generalversammlung

Ende August 2007: Halbjahresergebnisse 2007

Internet/E-Mail-Nachrichten

Weitere Informationen zu Medisize sind unter www.medisize-holding.com verfigbar.
Im Bereich Publikationen/Downloads kann unter
http://www.medisize-holding.com/investor-relations/news.html

ein Nachrichtendienst abonniert werden.

Kontaktadresse

Medisize Holding AG

Ebnater Strasse 79

CH-9630 Wattwil

Sekretariat und Konzernleitung
Telefon +41 71 987 1010

Fax +41 71 987 1005
www.medisize-holding.com
info@medisize-holding.com
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